
绛县 工 商 联 渊 总 商 会 冤 会 刊 2018 年 7 月 2 日 农 历 戊 戌 年 五 月 十 九 星 期 一 第 6 期 渊 总 第 49 期 冤

小微活，就业旺，经济兴，做好小微企业

金融服务责任重大。人民银行等五部门 25

日联合发文，从货币政策、监管考核、内部管

理、财税激励、优化环境等方面提出具体措

施，多角度精准发力，标本兼治缓解小微企

业融资难融资贵。

货币政策聚焦野小冶财税政策鼓励野免冶
在今年的第十届陆家嘴论坛上，人民银

行行长易纲曾就改善小微企业金融服务发

表演讲，并援引数据说，截至 2017 年末，小

微企业法人约 2800 万户，个体工商户约

6200 万户，中小微企业（含个体工商户）占全

部市场主体的比重超过 90%。

专家表示，金融要想支持好、服务好这

些小微企业，首先要加大货币政策支持力

度，而单户授信 500 万元及以下贷款往往是

政策的聚焦点和发力点。

为引导金融机构聚焦单户授信 500 万

元及以下的小微企业信贷投放，此次意见提

出，将单户授信 500 万元及以下的小微企业

贷款纳入中期借贷便利（MLF）的合格抵押

品范围。同时，改进宏观审慎评估体系，增加

小微企业贷款考核权重。

意见还提出，增加支小支农再贷款和再

贴现额度共 1500 亿元，下调支小再贷款利

率 0.5 个百分点。完善小微企业金融债券发

行管理，支持银行业金融机构发行小微企业

贷款资产支持证券，盘活信贷资源 1000 亿

元以上。

做好小微企业金融服务也要能覆盖风

险，实现财务可持续，而这离不开财税政策

的激励。

为提高金融机构支持小微企业的积极

性，意见提出，从 2018 年 9 月 1 日至 2020

年底，将符合条件的小微企业和个体工商户

贷款利息收入免征增值税单户授信额度上

限，由 100 万元提高到 500 万元。同时，对国

家融资担保基金支持的融资担保公司加强

监管，支持小微企业融资的担保金额占比不

低于 80%，其中支持单户授信 500 万元及以

下小微企业贷款及个体工商户、小微企业主

经营性贷款的担保金额占比不低于 50%，适

当降低担保费率和反担保要求。

小微贷款要野考核冶融资环境要野优化冶
金融机构服务小微企业光靠政策扶植

和激励是不够的，需要监管部门出手，加强

贷款成本和贷款投放监测考核，以促进企业

成本降低。

为此，意见强调，银行业金融机构要努

力实现单户授信总额 1000 万元及以下小微

企业贷款同比增速高于各项贷款同比增速，

有贷款余额的户数高于上年同期水平。同

时，改进信贷政策导向效果评估，着力提高

金融机构支持小微企业的精准度。

环节过多、链条过长往往是推高小微

企业融资成本的重要原因。此次意见提出，

进一步缩短融资链条，清理不必要的“通道”

和“过桥”环节，禁止向小微企业贷款收取承

诺费、资金管理费，严格限制收取财务顾问

费、咨询费。

同时，小微企业也要增强自身“体质”，

规范经营，主动对接银行信贷审批标准。意

见提出，引导小微企业聚焦主业，健全财务

制度，守法诚信经营，提升自身信用水平。推

动建立联合激励和惩戒机制，依法依规查处

小微企业和金融机构内外勾结、弄虚作假、

骗贷骗补等违法违规行为，确保政策真正惠

及小微企业。

健全普惠金融组织体系服务小微企业

全生命周期

小微企业在不同的成长阶段，融资需求

和融资方式不同。一般来说，小微企业融资

遵循从内源融资、股权融资到债权融资的顺

序。对于小微企业不同的发展阶段，金融机

构要提供不同的金融服务，才能适应小微企

业的发展。

为大力拓宽多元化融资渠道，意见提

出，支持发展创业投资和天使投资，完善创

业投资、天使投资退出机制；持续深化新三

板分层、交易制度改革，完善差异化的发行、

信息披露等制度。规范发展区域性股权市

场。

提高服务小微企业的能力，还需要健全

普惠金融组织体系。其中，银行网点仍然是

服务小微企业、发展普惠金融的重要依托。

为此，意见要求，大型银行要继续深化

普惠金融事业部建设，向基层延伸普惠金融

服务机构网点；鼓励未设立普惠金融事业部

的银行增设社区、小微支行。推进民营银行

常态化设立，引导地方性法人银行业金融机

构继续下沉经营管理和服务重心。

(中华工商时报)

五部门携手“精准”缓解小微企业
融资难

厉以宁：信息重组是当前企业创新的关键

近日袁 北京大学光华管理学院名誉院

长尧 著名经济学家厉以宁教授发表了题为

叶培养更多的新型企业家曳的演讲遥 他认为袁
创新更重要的是信息的重组袁没有最新的信

息袁任何创新都只是跟在人家后面走遥
以下为演讲全文：

我今天要讲的是关于培养更多的新型

企业家问题，我首先讲一下现在大家最关心

的其中的一些问题，就是混合所有制究竟怎

么建起来？怎么样能够把我们的经济搞得更

有活力？

熊彼特是最早提出企业家精神的。他提

出企业家精神是作用于精神上的问题，所以

他主张精神这个词。但这毕竟是 100 多年前

的事情了，对今天来说是

有些过时了，我们现在遇

到了许多新问题。

首先我们在经济发

展中需要有更多的企业

家，而企业家的培养光靠

企业家精神是不够的，企

业家精神必须跟实体结

合在一起。这里面就涉及

到商品的功能性问题，功

能比产品更重要。

我讲课的时候，经常

讲一个故事。某梳子制造厂有四位推销员，

厂里要求他们把梳子卖到一座寺庙去。第一

个推销员去了，空手回来，说庙里和尚根本

不需要梳子；第二个推销员去了，卖掉几十

把梳子，办法是：和尚虽不蓄发，但经常梳头

有利于头部血液循环，有利于延年益寿；第

三个推销员卖掉几百把梳子，原来庙里方丈

接受了他的建议，香客来烧香，头发里经常

沾满香灰，若庙里多备些梳子供香客梳头使

用，他们因感庙里的关心，香火会更加旺盛；

第四个推销员则带回上千把订单，他的方法

是，说服方丈把木梳作为纪念品送给香客，

把香客最喜欢庙里的对联刻在木梳上，另一

面再让方丈签上名。

第一个推销员为什么一把没销出去？因

为他只盯着梳子就是梳子，只能梳头用，没

有考虑到功能的问题。真正的产品能够成功

推销必定是跟功能结合在一起的，所以说第

二个推销员可以卖掉十几把。第三个推销员

把梳子作为庙里关心敬香人的一种方式，送

梳子给你，让你梳头。第四个功能发生了更

大的变化，他把梳子当成了一个招牌，一个

纪念品，香客们都以得到这个方丈签名的梳

子感到光荣。

所以一个产品关键在于产品功能的开

发。连木头梳子都能够打开这个大市场，还

有什么不能打开呢？这就是给我们一些启

发。

有一句古话“失败是成功之母”，这个观

念从现在看也是不准确的。为什么呢？因为

如果没有创新，上一次的失败只会导致再一

次的失败，只有通过创新，只有改变思路，才

有可能实现成功。而且“成功是成功之母”，

有了小成功才可能会有中成功，有了中成功

才能有大成功。“失败是成功之母”在很多条

件下是行不通的，失败后没有新思路，只会

继续失败。这都是熊彼特 100 多年前所没能

考虑到的问题，而我们现在大量年轻人在市

场中打拼，他们应该要懂得这些道理。

不断有新路产生，新路就是新的功能、

新的产品、新的意见，这些都能够不断的促

进企业家精神的产生。这里的企业家精神跟

熊彼特所说的是不一样的，熊彼特认为创新

是什么？他认为创新就是新的生产要素的重

组，这话对吗？这话不准确。为什么不准确？

创新更重要的是信息的重组，没有最新的信

息，任何创新都只是跟在人家后面走。

为什么新的市场会这样子？为什么必然

会出现新的产品？对每一个人来说都应该考

虑，怎么在新的市场上参与竞争，怎么才能

在竞争中取得胜利。

生产要素的重组尽管有用，但产品竞争

力的关键仍然是信息的重组，你能够掌握更

多的信息量的话，就越有可能实现创新，越

有可能实现成功。

所以我们经常说创意是创新的前提。很

多年轻人有创意，他们有了创意，就能够为

创新创业提供动力。

在中国当前的情况下，法律面前人人平

等，这就鼓励每个人积极参与创新，因为任

何人，包括那些有创意的年轻人，他们刚进

入市场，希望能够得到法律的保护，特别是

对知识产权的保护。这样才能更好地保护年

轻企业家的发展，也才能培养更多优秀企业

家出来。

来源院新华网




